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CARACTERISTICAS EM COMUM DOS PROGRAMAS L] PETROBRAS

Programa Progredir e Programa Mais Valor

ambiente no qual seus fornecedores possam acessar os recursos das
instituicdes financeiras, contribuindo para a financiabilidade de seus projetos
e 0 acesso ao capital de giro, de forma rapida, eficiente e com baixos custos

E $ é = Os Programas sao iniciativas da Petrobras com o objetivo de criar um

PONTOS
= As plataformas nao tém custo de adesao
EM COMUM ’
PROGREDIR = Nao ha " taxa derebate”. A Petrobras naorecebe nenhum pagamento pelas
e MAIS VALOR operagoes celebradas



O QUE SAO E PARA QUE SERVEM? L] PETROBRAS

Programa Progredir e Programa Mais Valor

PROGREDIR -_l% MAIS VALOR

= Adiantamento de CONTRATOS » Antecipacao de FATURAS

= “Risco de Performance/Fornecedor”, » "Risco Sacado” - risco de crédito do comprador
incluindo o risco dos agentes financeiros no |

caso de glosas/multas/bloqueios judiciais
» Taxas definidas no leilao reverso

= As taxas de desconto sao definidas pela livre

escolha do fornecedor através do portal | = Operacao de cessao de crédito realizada
! no mesmo dia, com crédito da antecipacao na

| conta do fornecedor e pagamento ao agente
» Operagao feita por Trava Bancaria financeiro na data do vencimento da fatura.
| OBS: as operagoes sao livres de IOF

= O Gerente do contrato analisa e autoriza ou
Nao a operagao



EXEMPLO PRATICO
PROGRAMA PROGREDIR

PROGRAMA PROGREDIR (ADIANTAMENTO DE CONTRATOQS)

99
N7

A Empresa XXX deseja
antecipar 10 milhoes de
reais de seu contrato
com a Petrobras, cujo
valor é de 30 milhoes de

reais e, por isso: ingressa
na Plataforma,
solicitando esta
antecipagao, que
segue para analise do
gerente do contrato.

Cada agente
financeiro precifica e
enxerga o risco de
forma diferente
(banco X sugere uma
taxade 1,5%, Y, 1,6% e
Z,1,8% a.m. etc., onde
o fornecedor pode
escolher o agente

de sua preferéncia.

Concluida o
processo de escolha,
é constituidaa
Trava Bancaria,
para que todas as
medi¢6es sejam
pagas nesta conta.

m PETROBRAS

As medicoes
podem sofrer
descontos/glosas/
multas a depender
da performance
do contrato.



EXEMPLO PRATICO
PROGRAMA MAIS VALOR

PROGRAMA MAIS VALOR (ANTECIPACAO DE FATURAS)

S

>

A empresa X deseja
pagar a 12 parcela do
13° salario de seus
funcionarios e, por isso,
solicita antecipacao
de algumas faturas
que tem areceber.

@

O crédito entrara na
conta bancaria da
contratada no mesmo
dia de forma 100%
online, rapida e segura
ate as 17h, utilizando
o risco de pagamento
da Petrobras (Risco
Sacado).

$

Eventuais glosas,
bloqueios judiciais e
multas nao serao
aplicadas sobre as
Notas ja em
negociagao.

m PETROBRAS

Ps?

As taxas aplicadas
ao Programa sao as
menores possiveis,
em um ambiente de
grande disputa
entre as Instituicoes
Financeiras.



PONTOS DE ATENCAO

Programa Progredir e Programa Mais Valor

PROGREDIR

= Nem todos os tipos de contratos sao
elegiveis, como exemplo, contratos de
compra de petroleo e contratos em
moeda estrangeira

A

» (O contrato precisa estar com status
Liberado no SAP da Petrobras

= (O contrato precisa ter saldo e ter

PONTQS vigéncia de pelo menos 20 dias
DE ATENCAO = A anuéncia sobre um financiamento é
PROGREDIR fornecida pelo gerente do contrato na
e MAIS VALOR Petrobras.

m PETROBRAS

MAIS VALOR

Necessidade de 4 dias para o desbloqueio da fatura pela
Petrobras (prazo necessario para vinculacao de notas de
crédito/bloqueios judiciais) além do prazo reqular de
processamento do pagamento na Petrobras;

Saida das faturas da plataforma 4 dias antes do
vencimento (necessario o envio do arquivo de pagamento
para o banco no 3° dia);

Nao sao negociadas faturas de contratos que possuam
outras cessoes ou travamento bancario ou que tenham
valor inferior a R$500;

Nao sao negociadas faturas de fornecedores que possuam
bloqueio judicial, que possuam saldo de contrato devedor
significativo com a Petrobras e em alguns casos em que o

fornecedor esteja em recuperacao judicial;

Nao sao negociadas faturas que estejam a 120 dias do
final do contrato/pedido, exceto contratos de curta
duracao (até 60 dias); *OBS: preenchimento campos



O QUE HA DE NOVO? L] PETROBRAS

Programa Progredir e Programa Mais Valor

&

DESTAQUES

Operacoes de Financiamento com o FMM - BNDES no Progredir —acima de
RS 2,4 Bl ja celebradas

Financiamento da cadeia de fornecedores (contratos nivel 2) da Petrobras
na plataforma da Idtrust — em torno de RS 33 MM transacionado

Aumento da seguranca no Mais Valor com a utilizagao da mesma conta
utilizada na Petrobras e verificacoes biométricas no cadastro, além da
inclusao do certificado digital




VALORES ALCANCADOS Ll PETROBRAS

Programa Progredir e Programa Mais Valor

= N
RESULTADOS

DE NOVEMBRO/20
ATE FEVEREIRO/25

VALORES VOLUME FORNECEDORES AGENTES
CONTRATADOS EM 2025 ADERIDOS FINANCEIROS

______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

MAISVALOR  R$306BI RS941IMM 3294 40,

TITULOS NEGOCIADOS

(*)VALORES APROXIMADOS



SAIBA MAIS, ADESAO E CANAIS DE DUVIDAS L] PETROBRAS

Programa Progredir e Programa Mais Valor

SAIBA MAIS NO
CANAL FORNECEDOR PETROBRAS g CANAIS DE
ATENDIMENTO
PROGREDIR
www.progredir.petrobras.com.br
ACESSE suporte.progredir@idtrust.com.br
OSITE

www.canalfornecedor.petrobras.com.br

csm@idtrust.com.br

Telefone: (16) 3106-9005

MAIS VALOR

https://programamaisvalor.monkey.exchange/reqister

programamaisvalor@monkey.exchange

Telefone: (11) 3181-6190

L e T PP )


mailto:programamaisvalor@monkey.exchange
https://programamaisvalor.monkey.exchange/register
http://www.progredir.petrobras.com.br/
mailto:suporte.progredir@idtrust.com.br
mailto:csm@idtrust.com.br

RELACIONAMENTO COM O MERCADO FORNECEDOR

Muito obrigada!

Gabriela Pasinato
FINANCAS

MARCO/2025




	Número do slide 1
	Número do slide 2
	Número do slide 3
	Número do slide 4
	Número do slide 5
	Número do slide 6
	Número do slide 7
	Número do slide 8
	Número do slide 9
	Número do slide 10

