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Catálogos Eletrônicos Punch Out SAP Ariba
—

➢ É uma solução digital da Petrobras e tem como um dos objetivos trazer a

experiência de compras on-line para o ambiente corporativo;

➢ A plataforma éágil, de fácil usabilidade e oferece maior autonomia ao usuário final na

escolha do material adequado para sua necessidade;

➢ A Petrobras enxerga essas vantagens e, principalmente, diminuição do custo transacional

ao simplificar o fluxo de aquisição dos materiais disponíveis no Punch Out.



Fluxo de compra– Punch Out SAP Ariba
—

❑ A Petrobras adotou o 

catálogo tipo nível 2 - permite

que os usuáriospesquisem, 
comparem e selecionem os 
itens dentro do SAP Ariba, 
em vez de ter que pesquisar o
site de cada fornecedor 
diretamente.

❑ Imagens meramente 

ilustrativas e informações não 

verdadeiras
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Fluxo de compra –  Punch Out 
SAP Ariba

❑ Sempre será 

emitido um pedido 

para cada item do 

carrinho.

❑ Os valores no 
catálogo devem ser 
brutos (com todos os 

impostos).

❑ Se o local de 
entrega for os 
ARM-Macaé ou 
ARM-Rio, deve-
se agendar via 
YARD.

❑ O xml da NFe deve 

conter a referência 
do pedido / item nas 

Tags específicas.

Passo 4Passo 3Passo 2Passo 1 Passo 5 Passo 6

❑ Pagamento nota a 

nota mediante 
registro da entrega 

do material pelo 

demandante.

—



Informações importantes
—

O Termo de Adesão não tem custo;
O fornecedor precisa ter um site 

comercial com preço público para 
todos os itens que for ofertar

Existem dois formatos para 
disponibilizar os catálogos

Com integração entre o portal do 
fornecedor e o Ariba

Sem integração e todas as 
informações precisam ser carregadas 

no Ariba

Os valores disponíveis nos catálogos
devem ser iguais ou menores que os

portais de compra eletrônica do 
fornecedor e contemplando todos

os tributos (valores brutos)

Existem dois formatos para 
disponibilizar os catálogos
•Com integração entre o portal do 

fornecedor e o Ariba
•Sem integração e todas as 

informações precisam ser 
carregadas no Ariba

A Petrobras valida as 
categorias e materiais a serem 

disponibilizados

Será necessário 
habilitação nas famílias 

de acordo com os 
segmentos dos materiais 

ofertados



+R$ 60
Milhões

EM PEDIDOS 
EMITIDOS

+38K

ITENS 
EMITIDOS

+20

Petrobras valida os
materiais

e habilita as famílias
Validação

Elegibilidade Fornecedor apto
para Adesão

Petrobras e SAP
verificam requisitos

Assinatura
Petrobras e

Fornecedor assinam
Termo de Adesão

Verificação

Integração

Fornecedor
integra com o Ariba e 
Petrrobras homologa

Solicitação

Carregamento – 
Catálogo disponível

Fornecedor carrega
catálogo, que fica 
disponível para os 

requisitantes

Fornecedor envia
solicitação de

adesão para o e-mai da 
equioe do catálogo

Fluxo – Adesão PunchOut SAP Ariba da Petrobras
—

VOLUMETRIA 
2021 a 2025

FLUXO DE ADESÃO
PunchOut SAP Ariba

COMO ADERIR?

QR CODE – Canal do Fornecedor
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